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Patent-Profis aus Belgien

Ein Patent ist laut Definition ein vom Staat erteiltes ausschlieR3liches Recht, eine Erfindung zu benutzen. Dritten ist es verboten,

das geschltzte Erzeugnis herzustellen, anzubieten oder zu vertreiben. Das Ubertragbare und vererbliche Recht auf das Patent

hat der Erfinder oder sein Rechtsnachfolger, der die Erfindung zur Eintragung in die Patentrolle angemeldet hat. Ein Patent

anzumelden, ist allerdings keine leichte Herausforderung. Kompetente Hilfe bietet die Office Kirkpatrick SA aus La Hulpe in

Belgien. Mit Uber 150 Jahren Erfahrung ist Kirkpatrick ein ausgewiesener Experte in Sachen Patentwesen.

So traditionsreich sich die Ent-
wicklung des Erfindungsschutzes
darstellt, dessen Ursprung in der
mittelalterlichen Privilegienertei-
lung liegt, die 1474 erstmals
durch ein Statut des Rats von
Venedig geregelt wurde, so tradi-
tionsreich mutet die Geschichte
von Kirkpatrick an. Die Griindung
erfolgte 1852 durch den gebirti-
gen Schotten Henry William Kirk-
patrick. Seitdem leiten seine
Nachkommen die Geschicke des
erfolgreichen Familienunterneh-
mens. In diesen mehr als 150
Jahren setzte sich Kirkpatrick mit
groRer fachlicher Kompetenz mit

Fragen des Patentrechts ausein-
ander und baute einen Erfah-
rungsschatz auf, von dem die
heutigen Kunden — darunter viele
renommierte Firmen - profitieren.
In Belgien war das Unternehmen
eines der ersten, die sich profes-
sionell mit dem Bereich der
intellectual property beschaftig-
ten.

Rund 40 Mitarbeiter widmen sich
heute den drei Bereichen Trade-
marks, Patente sowie Uberset-
zungsdienste. ,,Wir agieren ins-
besondere im Bereich der Paten-
te auf einem Wachstumsmarkt®,
erklart Managing Director Domi-

PATENTS

-

Wer ein Patent
anmelden will, profitiert vom

Know-how der Experten von Kirkpatrick

nique Hubart. ,In der EU
bemiihen sich viele um eine Absi-
cherung durch Patente. Wir
haben in diesem Bereich seit
jeher eine gute Position. Das Pa-
tentwesen ist erheblich viel-
schichtiger, das gilt insbesonde-
re fir die so genannten Added
Values, die wir erbringen kénnen.
Neben der reinen Abwicklung,
also dem filing, versuchen wir
schon im Vorfeld, das zu schiit-
zende Produkt wirklich zu verste-
hen und den Patentantrag in der
richtigen Art und Weise schrift-
lich zu formulieren. Da die Paten-
te fur jedes Land einzeln bean-
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das korrekte Ubersetzen von Patenten

tragt werden miissen, iibersetzen
wir sie spater in die entsprechen-
den Sprachen. Auch wenn es
mittlerweile in Minchen ein zen-
trales Amt, das European Patent
Office, gibt, das einbezogen wer-
den kann, wenn man von vorn-
herein ein europdisches Patent
anstrebt, missen die Schrift-
sticke auf jeden Fall Ubersetzt
werden. Wir bieten Ubersetzun-
gen in Franzosisch, Englisch und
Deutsch an.“ Auch die Verfol-
gung eventueller Patentverlet-
zungen sowie die Erinnerung an
Termine zur Begleichung der
jahrlich anfallenden Ge- B>
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Im zusammenwachsenden
Europa eine wichtige Aufgabe:
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biihren zahlen zu den Aufgaben
des 1SO 9001 zertifizierten Unter-
nehmens.

Der Patent-Allrounder kann sich
auf hervorragend qualifizierte
Mitarbeiter stiitzen, die sich im
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Managing Director
Dominique Hubart

Paragraphen-Dschungel  des
internationalen  Patentrechts
auskennen. Allein sieben Patent-
anwdlte stehen hier zur Verfl-
gung. Sie betreuen Kunden aus
den unterschiedlichsten Bran-
chen. SchwerpunktmaRig sind es
Unternehmen aus den Bereichen
Chemie, Elektro, Mechanik und
IT, die die Leistungen der belgi-
schen Patent-Profis in Anspruch
nehmen. Mit rund 10.000 Kunden
in der Kartei, von denen 1.500 bis
2.000 aktiv betreut werden, agiert
Kirkpatrick heute als Nummer
zwei des Marktes in Belgien —
bezogen auf die Marktbedeutung
als Nummer eins. ,,Wir haben uns
nie fir Quantitat, sondern immer
fir die Qualitat interessiert”, so
Salomé Mulongo, Quality and
Customer Support Manager. ,,Fiir
uns zahlt einzig, den Kunden und

www 890N/ 21 K T -magazin.de

sein Anliegen zu verstehen und
dies erfolgreich umzusetzen. Wir
bemiihen uns um die richtige
Strategie fir den Einzelfall und
sind stolz auf eine uberdurch-
schnittlich hohe Erfolgsquote.

Wir wollen einen Mehrwert bie-
ten, den Service weiter verbes-
sern und so wachsen. Da wir das

dafir notwendige Potenzial
haben, gehen wir zuversichtlich
in die Zukunft.” |




